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SUiViRdes; politigues tarifaires:
INITIATIVES DE LUIT"
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| ES ENQUETES -

- FONDAMENTALES POUR LA
COLLECTE ET LA COORDINATION
DE DONNEES DETAILLEES PAR
PAYS
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l asygriandes, lignes dedienguete ™

ES ENQUETES SUR LES TARIFS REALISEES PAR L'UIT, TRES
Jr TAILLEES, VISENT A COLLECTER DES INFORMATIONS SUR
S PLUSIEURS PARAVETRESIGLERS

08| = ey} | = suivre et mettre en lumiere I'évolution de
Izigll ationides politigues tarifaires em matiere de prix, de
MBEEIES de cout/tarifi, de comptabilité analytique, de taxes
effjgls areonnexion, de gestion du service universel et de

o) oIe des prix dans differents pays.

_Les par les organismes

== C arges de Ia reglementation des telecommunications et les
= :—'a-:ﬁ@perateurs de reseau. Ces chiffres refletent la situation de

== ['organisation/I'entreprise a la date a laquelle il a eté répondu

—— al guestionnaire.
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PARAMETRES, PRIS, EN.GOMPTIES

®lViodeles decout et de tarif
BS(Eadre directeur universel
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el ape'r'gE‘EIes guestionsitarifaires en Afigue

EIXAYNON DES, PRIX

—

g o
2002 1F.39 3%
. Set by the State 2003 2P 2E
200 T1TE.6F 325
2005 13204 25
2001 50.00 25
Z00ZF 52Z2.1F 3%
. On the basis of revenue reguirements, hawving regard to company
ywerheads 2003 =5-56 %
2004 JIIZIZT X
2005 AF .83 3
2001 IF.BO A
Z2002Z 52 _1F 3%
- On the basis of the individual production costs of each service 2003 3I3I.3I3F R
2004 3IZT.FF K
2005 565.52 3%
20017 o000 3=
Z200ZF o000 2E
1. Benchmarking of Tariffs Z0o03 0.0 25
2000 3IZT.2FF XK
2005 52Z2_17F 3%
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TYPE DE MODELE DE.GCOUT

1. Cost model developed by the company itself

Z. Cost model acquired on the market

3. Cost model of a regional organization

4. 1TUY cost model
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. Historical costs 2003 o O T
2004 5F.14 3
2005 e 57 3

2001 1Z.50 7
2002 45.83 7
- Cwurrent costs 2003 L
Z00Aa Zz28.57F =2

e Z005 | 30.43 3
— Z001 6. 25 3
— ZO0Z 1Z.50 2
—n -~ Long-run market-based benchmark costs 200z .00 3

2004 1429 3
2005 E1..F4 F

2001 .00 7
20022 .00 7

cag-run incremental costs (LRIC) 2003 L
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Baserdl calcul des colitsrdes tarifs™

=

. Fully distributed costs (FDC) 2003 | 62.50 %

% 2004 | 66.67 %

= 2005 | 47.62 %
= 2001 | 0.00%
2002 8.33%

. Incremental costs (IC) 2003 | 25.00 %

2004 | 33.33 %




D EINANCEMENT DU SERVICE!
UNIVERSEL

02| b3.16%

. Cross-subsidies between fnternational and national services 2003| 62.50%

m—

2004 | 85.71 %




J C LLES QUESTIONS DE -
POIITIQUE GENERALE — LLa VoIP

SIRBIENCE | OpEratelr: historiue

. Permit interconnection with an IP provider

7. The incumbent operator is the only entity authorized to provide IP
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Pelitigue en matiere,depVoIP==

sPolitique reglementaire
2001

2002

_. Hn regu(atory arrangements defined at present 003 T1.43% BT

2004
2005
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INFORIVATIONS SUR LE MONTANT DESTARIFS i

AL i) 2 2005,

e GEraccordement | 52 53
BERENIVEETiXE
Par rr___Lc-"' /fixe 43 5,2

=i fl_éf raccordement 14,78
| (aolt 2006)

— — _ _
- “Communication sur 0,26

| réseaurmobile (par (ao(t 2006)
minute)
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TARIES INTERNEIS

o slne evolution|interessante
“SPour 20 heures d’utilisation
~ eEn 2002 -60,09 $ EU

sEn 2006 (mars) 47,09 $ EU
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MONDE
~ AFRIQUE

~ ASIE
EUROPE
EANIE

Totzl (2 millions 9 EU)

1 287 088,4

37 604,2

~ AMERIQUES 39 088,4

381 550,1
446 718,6
30 335,2

ICIGENGES S les recettes

POUIGCEiCHENGE
IECELESIEESISEIVIISES

frlovlles -
38.3
64,6
32,7
47,1
37,7
27,3




%nternatlonaux derdétail en Afrigue

SEleE: hittp://www.itu.int/osg/spu/ni/voice/papers/EoNAfitica- " —
- Southwoeod-drafit: pdf* -ﬁé'p

= =5

Above US$1 per US25¢c-US$1 per Below US25 cents
minute minute




Consequences pour les'recettes: Source:
TooisE/AMWMWLItU. int/0sg/spu/ni/voice/papers/FoV-Africa-Sputiwoeod- s
L drafit. pdf —

)X 3.1: Examples of Grey Market revenues as a %o of overall international call revenue

Overall average 20-30%
Cameroon 30%
Lesotho 17%
Sterra Leone 47%

Equatorial Guinea 20%

fe: Incumbent and Balancing Act estimates




Region

Asia-Pacific
Africa

Europe &

Mediterranean
Latin America &

Caribbean

Morth America

Global average

Average
fixed rate

11.69
13.62
301

4.88

2.81
577

Termination rates in US cents per minute

Average
mobile rate

16.58
20.57
32.86

16.43

6.07
21.76

e: ITU-T Study Group 3 research, based on January 2006 questionnaire of ITU Member States

VWO TOT TECID

td

Ratio between fixed and mobile call
termination rates

Asia-Pacific

Africa

Burope
& Mediterranean

Latin America
& Caribbean

Morth America

Global average

Note: The regions used in this analysis refer to the ITU regional tariff groups (TAS, TAF, TEUREM and TAL) and do
not correspond precisely to those used for analysis elsewhere in the report. The “North America” region is not a
regional tariff group, and this includes also jurisdictions and carriers regulated in North America.
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PIIES guEstions relatives aux tarifs et aux
_cettes sont fondamentales pour la
Niepllisation de 'investissement

OEIIes sont liees a des politigues ou politiques
~tarifiaires équilibrées et ciblées
| -OLes futures politigues d’investissement et de

~ financement doivent coincider avec les
grandes tendances observees et les objectifs

a atteindre
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Parspectives: davenir

S IESIpolItIqUEs tarifidires doivent etrer
Enyisagees dans la perspective des
Btendances du marcheé
| ?‘L’orientation des tarifs vers les codits
& et ses consequences sur le plan
5 reglementalre doivent étre determinées
par la situation de la concurrence

e| ‘accessibilite, entre autres
economique, reste un facteur clef




ENCOURAGER LE FINANCEMENT =
L INVESTISSEMENT st

. T a—

SPERser Ilavenir - incidences de la VoIP

ISPrGteger les choix et les intéréts du
B consommateur

: ""OInstaurer un environnement favorable
‘ - pour les operateurs
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