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CRITERIOS GENERALES

Se determina el maximo nivel de variacion promedio de precios que se
podria aplicar para cada canasta de servicios durante un determinado
periodo de tiempo (Vigente desde Setiembre de 2001).

3 Canastas de Servicios:

= Canasta C: Tarifa de Instalacion.
= Canasta D: Renta Mensual y Tarifas locales.
= Canasta E: Llamadas de Larga Distancia.

Los precios son ajustados hacia arriba de acuerdo con el incremento de
los costos y hacia debajo de acuerdo a las ganancias de productividad
de la empresa.

El Factor de Productividad se fija cada 3 anos. Los ajustes tarifarios se
realizan de manera trimestral.



MECANISMO DE IMPLEMENTACION
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EJEMPLO DE IMPLEMENTACION

Una Canasta con 2 servicios ( X,y )

Vector de Precios vigentes (P,,P,) = (100,100)

Factor de Productividad anual (8%)

Vector de participaciones de ingreso del ultimo trimestre (75%,25%)
Inflacion anual (1.9%)

Fo=(+m)*(1-X) W) F.=(1+0.00472)*(1-0.0194) = 0.9852

T, 99 97.097 _
RY;H:Z[%H*Z;J ) {0.75*100} +[o.25* o } - 0.9852

Reduccion Reduccién Reduccién
de 1% de 2.91% de 1.48%




REGULACION POR INCENTIVOS (1)

La empresa es la beneficiaria de las ganancias de productividad en el
corto plazo, en el mediano plazo dichas ganancias son trasladadas a
los usuarios a traves de la aplicacion del factor de productividad.

El rezago regulatorio incentiva la eficiencia productiva de la empresa
regulada (esfuerzo por reduccién de costos). EI esquema no genera
los incentivos perversos sobre la inversion de capital.

Se promueve la eficiencia dinamica de la industria porque la empresa
tiene incentivos para adoptar tecnologias que le permitan producir mas
eficientemente (mejor servicio a menores tarifas ).

La empresa puede modificar las tarifas de los diferentes elementos
que conforman las canastas siempre que se cumpla con no exceder el
valor tope establecido (flexibilidad comercial).



REGULACION POR INCENTIVOS (2)

La empresa tiene incentivos para focalizar el establecimiento de precios
muy bajos en los segmentos donde enfrenta competencia y precios
elevados en los segmentos menos competitivos.

La aplicacion del mecanismo regulatorio no garantiza la eficiencia
asignativa (precios orientados a costos).

Sin embargo, la empresa puede plantearse como objetivo que los
precios reflejen sus verdaderos costos. Es posible que la empresa
establezca precios elevados en las zonas de mayor costo y precios
bajos en las zonas menos costosas aun cuando podria ser socialmente
deseable mantener algun esquema de subsidios geograficos.

Podria existir el riesgo de que la empresa regulada pueda encontrar
Optimo reducir costos sacrificando de alguna manera la calidad del
servicio (estandares minimos de calidad, adecuada fiscalizacion).



CAMBIO EN EL NIVEL DE PRECIOS

= El principal objetivo del regulador esta en simular condiciones de
competencia en aquellos mercados que no lo son. EI mecanismos de
precios tope cumple con tal objetivo al considerar la aplicacion de los
resultados existentes en un mercado competitivo.

= En el equilibrio de largo plazo de un mercado competitivo sélo existen
beneficios normales, es decir, se cumple la igualdad entre el nivel de
ingresos y costos totales (costos economicos).

IT=CT = p*Y=w*Z

@ Ap=Aw-[AY-AZ] |

v v

Cambio Precios Nivel de
Insumos  Productividad 3




EFICIENCIA COMPARADA

= La estimacion del “Factor de Productividad” considera una comparacion
entre los estandares de costos y productividad de la empresa operadora
con los de la economia en su conjunto (o la industria).

Ap, =Aw .- |AY, -AZ.| @

= De (1) y (2):

Ap = Ap .—|Aw .—Aw|+ |ATFP - ATFP, |

U U

Donde: Cambio Relativo Cambio Relativo
En Costos En Productividad
AY -AZ =ATFP

Factor de Productividad (“X”)



TEORIA DEL CRECIMIENTO (1)

= Existen dos enfoques predominantes en la literatura econdmica que
tratan de explicar el crecimiento econdémico. El primero de ellos identifica
al progreso tecnolégico como el principal motor del crecimiento de largo
plazo (Solow, R. 1957).

QL El incremento del producto por trabajador
c F KL se ‘descompone’ en dos movimientos:

El que corresponde al progreso
F' (KIL) tecnoldgico.

— El que corresponde al incremento del
ratio K/L sobre la funcion de produccién
(por incremento del uso de insumos).

>
K/L
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TEORIA DEL CRECIMIENTO (2)

= E|l segundo enfoque se denomina la nueva teoria del crecimiento
econdmico o de crecimiento endogeno. Dicho enfoque identifica a la
acumulacion de factores (inversion en capital humano, conocimiento y
en capital fisico) como el principal determinante del proceso de
crecimiento de largo plazo (Romer P. 1990).
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RESIDUO DE SOLOW

La discusion teodrica sobre cual factor es el principal determinante del
crecimiento econdémico ha desbordado las fronteras de la literatura
tedrica y se ha dado un lugar importante en la investigacion empirica.

La metodologia de “Contabilidad del Crecimiento” busca explicar el
crecimiento econdémico por sus distintos componentes: la acumulaciéon
de factores y la evolucion tecnoldgica.

Dada la imposibilidad de medir directamente el progreso tecnoldgico a
partir de datos reales, este se mide indirectamente como un residuo, €s
decir, como aquella parte del crecimiento que no es explicada por la
acumulacion de factores (Residuo de Solow).

Esta metodologia es extendida tanto por Jorgenson y Griliches (1967)
para incorporar diferentes tipos de factores de producciéon, como por Hall

(1988) para incorporar competencia imperfecta en el analisis ”



ENFOQUES DE MEDICION (1)

Dentro de la metodologia desarrollada por Solow, existen dos enfoques
de medicién tratados en la literatura: El enfoque primal y el enfoque dual.

El primero de ellos es el mas utilizado y toma como punto de partida la
tasa de crecimiento del producto real y de los factores de produccion,
junto con los productos marginales de los mismos.

El enfoque dual, en cambio, parte de la tasa de crecimiento del precio
del producto y de los precios de los factores y ha sido utilizado
recientemente por Hsieh (2002).

Si los datos de precios son compatibles con los datos de cantidades,
entonces la estimacion bajo el enfoque dual sera idéntica a la estimacion
bajo el enfoque primal.
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ENFOQUES DE MEDICION (2)

= Una tercera alternativa metodologica implica el desarrollo de modelos
economeétricos.

= La metodologia de funciones de produccion para la medicion de la
productividad consiste en la estimacion, usando técnicas econometricas,
del aporte de cada factor de produccion en el nivel de producto y del
residuo resultante.

= Dicho residuo, que constituye la parte del producto que no puede ser
explicada por los aportes de cada uno de los factores de produccién, se
interpreta como una medida de la productividad total de los factores vy
constituye el punto central de esta metodologia.
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ENFOQUE PRIMAL:
Enfoque Base

= El enfoque primal tiene como punto de partida una funcidon de
produccion estandar como la siguiente:

Y=F(AK,L,M)
= Tomando logaritmos y diferenciando totalmente con respecto al tiempo
se encuentra que la tasa de crecimiento del producto total se puede

descomponer en las respectivas contribuciones: (i) progreso tecnolégico
y (i) acumulacién de factores de produccion:

y (F,A) A F. K\ K F,L\ L F,M\| M
= + + —_
Y(YJA(YJK (YJL(YJM 3)
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ENFOQUE PRIMAL:
Neutralidad a lo Hicks

= En la mayoria de las aplicaciones se asume que el progreso tecnoldgico
es neutral en el sentido de Hicks (1932):

Y=AF(K,L,M)

= En este caso la expresion (3) anterior puede escribirse como:

SN HEE HEES

= Despejamos la tasa de crecimiento de la productividad total de factores:

CTEP :Y_(FKKj K _(FLLj L _(FMMJ M| (s

Y Y K Y L Y M
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ENFOQUE PRIMAL:
Productividades Marginales

= El término mas controversial es el relacionado con las productividades
marginales de cada uno de los factores de produccion, las cuales son
variables no observables.

= La soluciéon elaborada por Solow a este problema de informacion pasa
por asumir que las empresas maximizan beneficios bajo competencia
perfecta en el mercado de factores: las productividades marginales de
cada factor se igualan a los precios de cada uno de ellos.

o (5 R
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ENFOQUE PRIMAL:
Enfoque de Hall

= La empresa podria tener cierto poder en el mercado de factores,
contexto bajo el cual no tomaria los precios de los factores de
producciéon como dados.

= Hall (1988) muestra que bajo estas condiciones la solucién es ponderar
la tasa de crecimiento de los diversos factores de produccidén por las
participaciones de los pagos de dichos factores en los gastos totales.

crep Y _(REY K | (WLY L| (P,M) M
y (¢ k| \c )L cC )M

L v il el ]
Y K L M
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ENFOQUE DUAL:
Enfoque Base

= |La primera referencia al enfoque dual fue desarrollada por Griliches y
Jorgensen (1967). Recientes aplicaciones con Hsieh (2002).

= E| enfoque dual se basa en la igualdad entre el ingreso y la suma de
gastos y ganancias.

PY=RK+WL+P,M +11

= Diferenciando ambos lados de la ecuacion con respecto al tiempo vy
dividiendo por el costo total, C = RK + WL+ P,M :

W| BM\M_ B | II/PY) P
w| Cc |M P,| C{I/PY) P

~ I~

_RK| K
C | K
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ENFOQUE DUAL:
Equivalencia

= Expresando los términos que implican tasas de crecimiento de
cantidades en el lado izquierdo:

Y RKK WLL P,MM _|RK R WLW P,M P, HH/PY_B
vy CK CL C M |CR CW C B, CTI/PY P

= |a estimaciéon “dual” del crecimiento de la productividad total de factores
equivale a un promedio ponderado de la tasa de crecimiento de los
precios de los factores y la participacion de las ganancias, menos la
tasa de crecimiento del precio del producto de la firma

CTFP :RKR_I_WLW_I_PMMP HH/PY P 8)
pet o C R CW C P, C'II/PY P
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MEDICIONES PRIMAL:
Variables Relevantes

En el marco conceptual desarrollado hay dos problemas que deben ser
resueltos para poder implementar la ecuacion Primal: (i) ;codmo medir la
tasa de crecimiento del producto?, (i) ¢como medir la tasa de
crecimiento del uso de factores?.

Algunos problemas previos a la medicion de la tasa de crecimiento del
producto. El primero deriva del hecho que muchas empresas no
producen un soélo bien: ;como agregar estos bienes diferentes en una
medida significativa de la produccion real agregada®?.

En muchos casos no se cuenta medidas del producto de la empresa, sino
en su lugar medidas del ingreso: ;COomo obtener una medida del
producto real para estos productos®?.

Problemas similares se presentan del lado de la estimacion del uso de

factores.
21



PRIMAL - PRODUCTO:
Agregacion

= La tasa de crecimiento de la produccion total puede ser calculada como
un promedio ponderado de la tasa de crecimiento de cada producto
individual, donde los pesos son la participacion de los gastos del

consumidor en cada producto.

Y:Z YiPi Y,
L 9)

= Posteriormente sera necesario expresar la ecuacion anterior en términos
discretos para poder implementar empiricamente el enfoque primal,
aspecto que implica la consideracion de indices de agregacion, mas
especificamente, el indice de Fisher.
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PRIMAL - PRODUCTO:
Indicador de Cantidades (1)

= En algunos casos no se cuenta con datos precisos sobre determinados
productos, pero se dispone de informacion desagregada sobre los
ingresos generados.

= Se podria utilizar la tasa de crecimiento del nivel de ingresos como un
proxy de la tasa de crecimiento del producto. Existiendo posibilidades de
cambio tanto en el nivel de las cantidades, como en el nivel de los
precios, dicha suposicion conllevara a una sobreestimacion.

E

E> Sesgo = Z( )zjl;l

i

EY/EY = Z(yil;i j.[(;;i/yi)+(;i/p,- )]

}(Ea,-/p,.)
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PRIMAL - PRODUCTO:
Indicador de Cantidades (2)

= La metodologia aplicada empiricamente es el enfoque del “ingreso
deflactado”. Bajo este enfoque es posible estimar un indice de precios
que tenga una relacion cercana con el sector analizado y utilizarlo como
un deflactor de los ingresos para estimar los indicadores de cantidades:

Ingreso Real

q timad. = . .
e Indice de Precios

= Una solucibn mas compleja ha sido propuesta en un trabajo de
Levinsohn y Melitz (2001). Si se asume que la utilidad del consumidor
toma la forma de una funcion CES, se puede mostrar que la cantidad
producida de un bien es una funcion directa de sus ingresos:

o

o-1 \o-1 o
Y:[Zyta ] - ) :[yipi]‘H
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PRIMAL - PRODUCTO:
Indicador de Cantidades (3)

= Por lo tanto, la tasa de crecimiento de la produccion agregada puede ser
expresada como una funcion de la tasa de crecimiento del gasto total:

vin= % EIE)
o—1

b Complejidad en la estimacion de
la elasticidad de sustitucioén.
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PRIMAL - INSUMOS:
Agregacion

= La tasa de crecimiento del trabajo agregado puede ser calculada como
un promedio ponderado de la tasa de crecimiento de cada tipo de
trabajo, donde los pesos son los pagos a cada tipo de trabajador como
una participacion de los gastos totales en salarios.

L/L:Z(Vgii J.(l,-/ll.)

= De manera similar para los materiales y el capital:

M/MzZ[pZ’ATi}(z;ai/mi) K/ K = ( | "j.(k,-/ki)
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PRIMAL - INSUMOS:
Generaciones del Capital

= Es muy probable que existan diferentes generaciones de un
determinado tipo de capital. Se considera entonces que la calidad de
capital de una determinada generacién disminuye a una tasa geométrica
constante. La cantidad de capital en el tiempo t esta dada por:

K,=>1-0"1_

= Esta metodologia, conocida como el método de “inventarios perpetuos”,
es comunmente expresada de la siguiente manera:

K =(1-8)K_ +1

= En suma, necesitamos los datos sobre la inversion pasada de la firma y
un estimado del parametro que mide la disminucion de eficiencia,
comunmente equivalente a las tasas de depreciacion.

27



PRIMAL - INSUMOS:
Costo Economico del Capital

= El segundo problema principal asociado a las mediciones de uso de
capital es que tipicamente no observamos el precio de alquiler.

= La manera usual de imputar el precio de alquiler del capital es apelar a
la condicion de arbitraje sugerida por Christensen y Jorgenson (1969):

f’f{ 1 }(WACCp?+5ip3—(p3—p?))
1—tax l

Costo Gasto Nivel de
Oportunidad  Depreciacion Reevaluacion

= Para la estimacion del WACC, en particular para la estimacion del costo
de patrimonio, se utiliza la metodologia CAPM

28



DUAL:
Variables Relevantes

= Bajo este enfoque, la informacion necesaria para calcular el CTFP seria
la siguiente:

o La tasa de crecimiento del precio del producto de la firma, (ii) la tasa
de crecimiento de los salarios.

o La tasa de crecimiento del precio de alquiler del capital (R).
o La tasa de crecimiento del precio de los insumos (PM).
o La tasa de crecimiento de la participacion de la ganancia.

o Un calculo aproximado de la participacion en el costo total del
trabajo, el capital y las ganancias.

29



DUAL — PRECIO DEL PRODUCTO:
Crecimiento

= Acorde con el marco conceptual desarrollado, el precio del producto
agregado debe ser definido como el promedio ponderado del precio de
cada producto individual de la empresa, donde los pesos son las
participaciones de cada producto en el gasto total.

b Participacion en el gasto
total

30



DUAL — PRECIO DE INSUMOS:
Crecimiento

= Como se ha indicado, un segundo insumo necesario para implementar el
enfoque dual son los calculos aproximados de la tasa de crecimiento
tanto de los precios de los factores.

= |La metodologia para la agregacion de los salarios, los precio de alquiler y
los precios de los materiales, es exactamente la misma que se preciso
para calcular el stock de capital, la fuerza laboral efectiva y la cantidad
total de materiales en el enfoque primal (Tasas Promedio).

K ik, ri Low || Py
K_Z —Z e ) PM/PM:Z(E )(pM/pM)




ANALISIS DISCRETO:
Numeros indices

= En la medida que la produccidon fisica de cada servicio cambiara en
forma independiente y distinta a la del resto de servicios, es necesario
utilizar algun tipo de técnica que nos permita agregar estos cambios en
un indicador discreto del cambio total de la cantidad de servicios
producida.

Esta misma idea se aplica al cambio de unidades fisicas de insumos
utilizadas, y es también extensiva a los cambios en los precios de los
servicios finales y cambios en los precios de los insumos. Este objetivo
se logra mediante la utilizacion de los “numeros indice”.

Existen varios numeros indice que pueden ser utilizados para
implementar las diferentes agregaciones de cantidades y precios. Entre
los indices mas utilizados para realizar estudios de productividad
tenemos basicamente al indice de Fisher y el indice de Tornqvist-Theil.

32



ANALISIS DISCRETO:

indice de Fisher

= Los indices de Fisher se definen como la media geométrica del indice de
Laspeyres y el indice de Paasche.

indice Cantidades Fisher

IQFisher — X/IQLasp * IQPaas.

g 1
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ANALISIS DISCRETO:
indice de Tornqvist-Theil

= El indice de Torngvist-Theil esta definido de modo que su implementacion
ofrece en forma directa una tasa de cambio logaritmica que indica el
cambio aproximado a variables discretas.

Indice de Cantidades indice de Cantidades
(Producto) (Insumos)
n yl m Zl
Si ln l S . hl il
Z‘ [ y; ] ; " ( Z; J
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ANALISIS DISCRETO:
Estimacion

= Existiendo informaciéon de cantidades e ingresos es posible estimar el
indice de Fisher. Se define el ingreso a un periodo base:

I: Pgs*q:
.95 ]95 _ ]95 QJ95 _
lit"=——%q;;= *qj1=P95%qjs
495 4j95 "
Z Ipjt —1* [jt”
= El indice de precios del servicio “j” 1QLasp. = nizl
en el periodo “t” es por tanto: S Ipji—1% [jt 1"
/ -
bIP:Iﬂ:P]tqﬂ:P] N
- Tje Festaje Fos \ > i+ I
=1

IQPaas. = =

n
D L L1
= -



ESTIMACION AY EMPRESA:
Producto (1)

1. Se registra la informacion de Ingresos:

Renta basica mensual 691.420 782120

Senvicio Local Medido 558003 691211 677.405: : 677405 69178 677509

Local - Otros 80738  8l.ie . . 5214, 76214 R6T8 B4

Instalagion 180367  1997%6 13949 13949 13866 13856 20254 206

Larga Distancia Nagional 38136 202300 30665y 306601 20754y 2754 247912 192603

largaDistanciaIntemecional | 506753 472811 348300 348302 298744 28744 153671 104794

Teléfonos Péblicos 40874 561553 658318 658203 679343 679343 7094 695287

Servicios Mbviles 633.290 779.7950 785559 | Il

Television por Cable 1722600 199266 24840011 248357 27030011 270300 291973 31683

Comuricacones deEnpresas| 180056 26145 27830ll 212201 19549811 195495 197956 264484

Quias Telefonicas 106431 110464 9643l %432 g7l

Qiros 14044 20700 70786l 1771 101534l %63m4 125164 170665
Total Ingresos Operacion | 3854350 4246475 4521.285, | 3.702085 3504271 3501171 3420647 3413001

Notas:
(1) Los valores histéricos se estiman reexpresando los valores gjustados de los ingreso por un factor determinado por el IPM
(2) PF hace referenda a informecion Pro-Forma

Fuente: Telefonicadel Perd SAA
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ESTIMACION AY EMPRESA:
Producto (2)

2. Se registra la informacidén de cantidades:

Seniicio 1998 1999

2001 PF 2002 203
17242 1815130 1.9688/M

Rertabésicamensial 156608 1688619 17471171 1.717.117

Senido Local Medido 760654 BABA3 84692 : 8460240 | 9si0o% amB4s7 9197045
Local - Qros 15665008 1688619 1717117, 1717117 17242 181510 19887
Irgtaladion 200800 255473 171.98?” 171.987 190124 248600 35734
Larga Distandia Nediordl G267 611824 5584 | 566804 503R 4412 6181
Larga Distandia Intemeciondl 37O 300B  366EA||  3BEP . 44906 429128 566943
Teléfonos Plidlicos 1319244 1556906 1970674| 1970674 1621.850] 1621850 1.673660 1.740095
Senvicios Miwiles 5495 712117 88173 | 1

Television por Goe ABA0 74 HoMA| 39447 70| 37D 30001 363083
Comunicaciones de Erpresas (1) 180066 2%06 20414l 21792 25701 206020 21530 30907
Quias Telefdricas (1) ns BB ekl ez medl

Qrros (1) 14014 3108 71500 10868 1068 10152 136143 190441
Notas:

(1) Estos datos son estimados. .

(2) PF hepe referenda ainformedién Pro-Foma Estimado por
Fuente: Telefonicadd Perd SAA, savo tres Uitinres filas que provienen de estimadiones de OSIPTH- | ngreso

Deflactado
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3. Se estima el indice de Fisher:

Q=

N N
Slireps il s
198 i 198 if
i=1 Y1 x =l St
N N
Zlit 1 *198 Zln *198
198 1— 198 it-1
RSN =1 %t

1/2

ESTIMACION AY EMPRESA:

Producto (3)

Promedio simple de los cinco ahos (1999-2003)

Concepto 200 J 2002 2008 |
Indice de Laspeyres (Por Periodo) (a) 1,0067 1,0092 1,0732
Indice de Paasche (Por Periodo) (b) ! ! 0,9830 ! ! 1,0130 1,0650
Indice de Fisher (Por Periodo) (c) = [(a)x(b)] " 11 09948 | 1,0111 1,0691
Tasas de Crecimiento [In(c )] (1) 11 -0,52% ||
11 11

1,10% 6,68%
96-2003 /' 6,10%

Notas:

(1) Se obtiene la tasa de crecimiento logaritmica

—/
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ESTIMACION AZ EMPRESA:

Insumos (1)

1. Identificacion del costo econdémico por tipo de insumo:

1998 1999 2000 201PF 2002 2003
Trakeio 4001  5eTE 5375 ' w8 sl | B3 a4z 42139
Metericlesy Senvicios 131940 110102 1xe7d | iiees  1wioed | 110670 10m2% 11599
Cotd I
Terrencs 13225 15215 1713 : 15467 19.074I | 19042 12685 10,440
Fdifidos 50.708 76506 B3 | 90814 10151 | 101387 76.141 6364
Plarta Telefonica I I
Foipode certrales 4212 5710 648701 |  3BER 7143 |  3IB4B 0 260%B 28612
Fouipo de transrision 184006 248730  2W67 | 2685 2633 | 2684 24154 2461
Clesysimilares 515744 5478 6138l | o477 014711 | 600441 4090 419953
QOtros eauipos 130.281 191.950 ud | 217.283 s3ed | 2204 206540 180408
Muedles 4006 7303 sesd | 8651 goid | 884 5558 4297
Viehicuios 1.810 1.689 1759 | 1.8%0 o4 | 2031 1.806 1.216
| Otros ecpipos 37.487 63.785 1007811 I 120 13064 I 130080 96.790 %0
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2.

Trago

MHeidesy Sanvidos

Cxitd
Teras
Edfiacs

Haria Tdeirica
Equpocecarirdes
Eouipodetranaisén
CHesysimilares
Qros eqpipos

Medes
\ehiadcs

Qros euipcs

1998

455
PB4

100780
26776

1200212
517.530
1440956
36271
8213
3818
D472

1990

4643
U222

106167
3311

15262
63944
153883
516633
1433
3438
BZ20

ESTIMACION AZ EMPRESA:
Insumos (2)

|dentificacion del nivel de uso por tipo de insumo:

20§ Z0F a0t} 20

5

S
g

3 &3
_B&E

S8 3B

BB

163 |
341 |
16 |

395
/B186

%36/
30638

108106
757187
154537
HANA
162A
356
1672

8w [

_B=a B8

EEL
BHAS

1674 |
3 |
15601 |

385
22

D710
3408

BW3A3
13345
14389P
5216
16743
390
16804

P01

4315
60,13

1R8b
36314

883777
6883/
1332414
;U672
11.608
390
13[/16

08

4488
06A

100880

&34
672733
123080
581F
913
26/4
1475
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3. Se estima el indice de Fisher:

M M
Z Cjt—l % C98 Z C]l % C98
_ C98 Jt _ C98 Jt
ZF | gL el g J=L
=1~ | M C. M_C.
Z jt—1 % C98 Z Jt % C98
C98 J-1 C98 Jjt—1
| =L -l J=l >~ jt

ESTIMACION AZ EMPRESA:

1/2

Insumos (3)

Concepto 1999 2000
Indice de Laspeyres (Por Periodo) (a) 1,0340 1,0679
Indice de Paasche (Por Periodo) (b) 1,0343 1,0687 !
Inciice de Fisher (Por Periodo) (c) = [(a)x(b)] 1,0342 1,0683 |
Tasas de Crecimiento[In(c)] (1) 3,36% 6,60% |
I

Tasa Promedio (Promedio Simple de los 5 aios)
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ESTIMACION AZ EMPRESA:
Insumos - Capital (1)

1. Se identifica el Valor Contable del Stock de Capital en el periodo t (por
tipo de activo) =y Comale

kj .t

Adivo 1997 198 19® 2000 001FF 200 2003
Tieras 125404 1051 15337 143298 ‘:e 149290 151819 148852
Efidos A8 M5140 A0 : : : : 5035 5025H

Paria Taddnica H T

Certrdl Telefdric] 1420167 200832 223366 2566/ | 140740 124763 | 124763 125438 1295605
FariackTrarsmisé] 568303 8BOB 1061233 1123604 | 1123604 1.030209 | 100200 101518 9088
CesyAccesod 1711014 2107185 2275745 2280001] | 2289001 2082109 | 2002102 194253 1.8504%)
QrosEiped 362  6PR518 84110 96837 | 8235 8B8Y| Sb4l2 8B2B 81779
Muedes 476 17214 28 20 24180 sud [ 24954 8891 1837
\ehiauos 500 498 457 s53xill 5277 ezl 623 51 2813
Qrros Eoipos 51983 10686 10214 3wl 290 opisdl Ber 17400 13093
Toid A5000 62878 738012 8067790 | 67685 6B | 66340 59035 575720
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ESTIMACION AZ EMPRESA:
Insumos - Capital (2)

2. Es necesario estimar como variables intermedias las tasas efectivas de
depreciacion correspondientes a cada periodo. Dichas tasas se estiman
dividiendo el valor contable por concepto de depreciacion entre el valor

contable medio de los activos fijos.

. ., Depreciacion
= Gasto Contable en Depreciacion = Gy,
| | VC.MediO - VKitontable +Vlszlmble
= Valor Contable Medio del Stock de Capital = Yu: = >
GDepreciaain GDepreciaain

T t d 5 Tkt _ kj.t
" 1aSas esStimadas = % — C.Medio |y sContable Contable
Vs Ve Vi 12
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ESTIMACION AZ EMPRESA:
Insumos - Capital (3)

Se estiman las unidades fisicas por tipo de activo deflactando el valor
contable de cada tipo de activo por el precio de adquisicion.

C bl .
|y Gonabie Se considera como

indice de precio de

_ kj .t

Unidades Fisicas de Capital = K; = p

! > adquisicion el valor
Se estima el stock de capital promedio por afio. promedio del IPM al
final de cada
periodo.
— Kj’t +KJ.J_1

Stock Promedio de Capital = K« = ;

Se estima el valor de la depreciacidon econdémica por tipo de activo.

=}

Depreciacion Econémica = V... Z k, t
j=1
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ESTIMACION AZ EMPRESA:
Insumos - Capital (4)

6. Se estiman los niveles de reevaluacion de los activos. Dicho
estimacion corresponde al producto del numero promedio de unidades
fisicas de capital por la variacidon registrada en el precio de adquisicion.

0
Reevaluacién Econémica = V., => K, *[P—P_]
=1

7. Se estima el valor del costo de oportunidad del capital en cada
periodo. Se realiza multiplicando la tasa costo de oportunidad del
capital (WACC) por el valor econdmico del stock de capital a precios
del periodo anterior.

COP = Zgz[i P [rwace

j=1

Costo de Oportunidad =
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ESTIMACION AZ EMPRESA:
Insumos - Capital (5)

Habiendo estimado el costo econdmico de oportunidad, el costo
economico por concepto de depreciacion y reevaluacion, y habiendo
identificado el gasto contable por concepto de pago de impuesto a la
renta, estimamos finalmente el “Costo Econdmico Total del Capital”.

C1C, = COR+V,, .=V u IR

t depret

Aprovechando dicha estimacion, estimamos también Ila tasa
economica efectivamente pagada por concepto de impuesto a la renta.

IR

t

Costo de Oportunidad = . = crc
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ESTIMACION AZ EMPRESA:
Insumos - Capital (6)

10. A continuacién estimamos el Costo economico del capital por tipo de

activo.
1
Wk] r [COI;?], +‘/deprek], revalkj, ] \
Qresio e
Costo Unitario par Tipode Adiivo

Tieras B2 Beb 1%, el 1904 0oL 1265 10440
Feifics B8 BES GBI, 08U 10151 10137 Bl 6365

Rarta Tdddrica I 11
Cortrdl Tadanica 4212 B0 680l||  3B6R 5714 | 5648 2606 262
Fartade Tranenision 184006 2870 X067 | XBE5 2B/ | XESH 454 2AB
CHlesy Adescd 515744  SA7B 6138 | eM7A 6047|6041 4090 419953
Qros Fipos 108 19190 Al 273 28| 220 A650 199404
Mekes 4006 738 eedl  as1 8ol ash 558 4207
\ehialcs 1810 169 171!l 1ew 20| 2031 186 1218
Qros Eopipcs w47 @ sl o wed! 1w s ew
Costo Tol ol Gt 14850 17668 20187 , 1M 176106, 174620 1406061 15138
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| ESTIMACION ATFP EMPRESA:

Resultado Productividad Empresa:

ATFP = AY — AZ = 6.10% - 0.63% = 5.47%
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ESTIMACION AW EMPRESA:
Precio de los Insumos

Considerando la informacién de costos totales y cantidades de uso
estimamos de manera indirecta el indice de precios de Fisher.

r 1/2

Concepo o an Mo
Indice de Laspeyres (Por Periodo) () 1,0512 1,088 1,089 0,896 09892

Indioe e Paasche (Por Periodo) (b) 1,0515 10065 | 1 1ot |1 osom 09900
Indice de Fisher (Por Periodo) (c) = [(a)x(b)] 1,0513 1032 | | 1030 | | 08%55 0,9896
Tasas de Qrecimiento[ In( ¢ ) ] (1) 501% 388% | | 35% | | -11,00% 1,06%
Tasa Promedio (Promedio Sinple de los 5 afios) | | | | 992008 ( 0,00%

NS
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1.

ESTIMACION ATFP ECONOMIA:

El siguiente cuadro muestra los resultados que han sido estimados por
diversos estudios. Al respecto, OSIPTEL opt6 por considerar el

resultado mas conservador, el cual equivale a una tasa de productividad
de la economia de 0.5%.

Veqga Seminario | Vallejos v Valderrama, | Carranza,
Anos Centeno | y Beltran Valdivia Hofman et. al. et. al. Miller
1997 1998 1999 2000 2003 2003 2003
1950-59 1.1 1.0 2.7 2.0 1.8 aprox. 1.5
1960-69 1.3 2.5 1.7 i 9 1.7 1.7 aprox. 1.5
1970-75 0.6 1.8 '
-0.6 -0.5 -0.5 aprox. -0.1
1976-80 -1.0 -1.3
1981-85 -1.4 -3.6
-4.0 -3.9 -3.5 -2.8
1986-90 -3.4 -3.7
1991-95 -0.4 3.4 .
1991-99 1.8 2.0 07 1.1 (o5 )
S~~~
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ESTIMACION AW ECONOMIA:
Precio de los Insumos

1. Esta variable se determina utilizando la relacion

AW, = AP, + ATFP..

Tasa de Crecimiento Tasa de Crecimiento Cr eci-rr:iseigoe de Ia
del Precio de Insumos | del Indice de Precios PTF de la
de la Economia al Consumidor Economia
AWE = APF + AT® AP® AT®
2.83% 2.33% 0.5%




FACTOR DE PRODUCTIVIDAD:
Resultados

Resultado Productividad Empresa:

ATFP - ATFP: = 5.47% - 0.50%

= 4.97%
AW - AW, = 2.83% - 0.00% = 2.83%
X =7.8%




HECHOS ESTILIZADOS:
Excedente Economico

“El objetivo es recoger el efecto promedio de las presiones competitivas
en los diferentes mercados de telecomunicaciones sobre los beneficios
agregados de la industria a partir de la apertura, a través de la
estimacion de la tasa de cambio del excedente econdmico de
operacion”.

Para introducir la Variable Excedente Econdmico se modifico la

ecuacion inicial. Asi, la ecuacion a estimar el ano 2004 para la canasta
D fue:

X = (ATFP - ATFP.) + (AW, - AW) + (AM - AMind)

Donde:
AM = ALn(R)-ALn(C)
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